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« La création D’ALLIANCES STRATÉGIQUES  

pour développer de nouveaux marchés » 
 
Le développement des marchés est d’une importance cruciale pour les PME du territoire de 
Québec et Chaudière-Appalaches. Les investissements, la R&D, l’innovation technologique, les 
réseaux de contacts et de distribution sont  nécessaires pour demeurer compétitif ou conserver une 
longueur d’avance. Dans cette perspective, les alliances stratégiques peuvent être une solution de 
croissance pour les PME. Mais quels types d’alliances, avec quels partenaires et surtout en 
fonction de quels marchés et selon quels modèles de gestion, d’implantation et de développement? 
 
Objectifs d’une formation sur les alliances stratégiques adaptée aux PME: 
 
- Définir les types d’alliances : 

Sous-traitance en fabrication de composantes, en 
assemblage du produit fini,  en R&D, en 
commercialisation, en approvisionnement, etc. 

- Savoir comment trouver des technologies 
nouvelles : 
Transferts technologiques,  acquisition de 
licences, etc. 

- Pouvoir bien identifier, implanter et gérer vos 
alliances. 

- Accélérer votre croissance et 
augmenter vos profits : 
Par une diversification de vos segments 
de marché, par une diversification 
géographique, par une diversification de 
la gamme de vos produits. 

- Diminuer vos risques : 
En diminuant le temps et l’argent requis 
pour votre croissance sur les marchés 
extérieurs. 

 
Au cours de cette session de formation, une séance d’information aura lieu au sujet du Forum international 
Naturallia, événement de maillage d’affaires s’adressant principalement aux entreprises de produits et 
services destinés aux industries minière et forestière.   www.naturallia.com 

 
Pour de plus amples informations, contactez : Roselyne Guillemette au : (418) 839-8786 
Pour vous inscrire, via télécopieur au : (418) 839-2599 

 
FORMULAIRE D’INSCRIPTION 

Nom de l’organisme  

Adresse  

Ville  

Téléphone   Télécopieur  

Participant 1  Participant 2  

Titre 1  Titre 2  

Courriel 1  Courriel 2  

 

Date : 17 septembre 2004, de 8h00 à 12h00 

Lieu : Club de Golf Stastny, 537, Marie Victorin, Saint-Nicolas 

Tarif : 55$ (plus taxes) 

Invitation à une session de formation 
« LA CROISSANCE PAR LES ALLIANCES 




